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KONTRAKTOWANIE z NFZ 2016 r. – program szkolenia 
 
 

Cel szkolenia: 
Zapoznanie uczestników przystępujących lub realizujących umowę z NFZ   z procedurą kontraktowania, 
w tym zarówno z przebiegiem postępowania, przygotowaniem oferty, jak i odwołaniem  od 
niekorzystnego rozstrzygnięcia. Przybliżenie zasad  kontraktowania AOS i POZ i wskazanie ostatnich 
zmian w prawie i regulacjach NFZ.   

Uczestnicy: 
Szkolenie skierowane jest do właścicieli i  kierowników podmiotów oraz praktyk lekarskich - 
indywidualnych i grupowych, a także osób , które odpowiadają za realizację zadań związanych z 
przygotowaniem dokumentacji do prowadzonego w placówce kontraktu z NFZ. Dotyczy zarówno  
podstawowej, jak  i  ambulatoryjnej specjalistycznej opieki zdrowotnej. 

I. Część - Godz. 10.00 – 11.30 (1 h 30 min) 
 

1. Praktyczny komentarz do regulacji prawnych dot. kontraktowania   

1) podstawy prawne, ostatnie zmiany w prawie medycznym , w tym nt. ustawy o świadczeniach 

finansowanych ze środków publicznych,  nowego rozporządzenie w sprawie zasad 

prowadzenia konkursu ofert i rokowań, podwyżek dla pielęgniarek 

2) Rola Ministra Zdrowia w procesie kontraktowania w 2016 roku 

3) Omówienie podstawowych dokumentów regulujących problematykę zawierania umów z NFZ, 

ze szczególnym uwzględnieniem najnowszych regulacji mających zastosowanie przy 

kontraktowaniu na rok 2016 i lata kolejne.  

 
2. Wymagania formalne i merytoryczne dla podmiotów ubiegających się o kontrakt z NFZ: 

 
3. Wszczęcie postepowania – ogłoszenia, obszary, znaczenie informacji w sieci; kluczowe pojęcia  

 

Przerwa kawowa 11.30 – 11.40 

II.  Część  - Godz. 11.40 – 13.15 (1 h 35 min) 

4. Procedury kontraktowania świadczeń opieki zdrowotnej przez Narodowy Fundusz Zdrowia w 2015 

roku (na rok 2016 i lata kolejne) krok po kroku: 

1) Przygotowanie oferty krok po kroku. 

2) Wskazówki, które pomogą obliczyć najlepszą cenę proponowaną przez gabinet za realizację 

świadczenia. 

3) Jak przygotować ofertę, aby by spełnić wymagania realizacji świadczeń konieczne i rankingujące 

- praktyczne wytyczne dla kierowników i lekarzy. 

4) Jawność ofert a tajemnica podmiotu – jak zastrzec informacje niewidoczne dla konkurencji 

5) Nadanie oferty pocztą – do kiedy możliwe 
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5. Przebieg postępowania i możliwości odwoławcze: 

 

1) Przebieg postępowania. Część jawna i niejawna.  

2) Prawa i obowiązki świadczeniodawców w części jawnej i niejawnej.  

3) Wymogi doręczania pism.  

 

 

4) Część niejawna postępowania 

 potencjał świadczeniodawcy – zestawienie wymagań (zasoby kadrowe, sprzętowe i 

lokalowe);  

 spełnienie wymagań mających wpływ na jakość udzielanych świadczeń;  

 podstawowe kryteria wyboru ofert 

 wymagania konieczne i rankingujące;  

 jak obliczyć najlepszą cenę proponowaną za realizację świadczenia?;  

 szczegółowe parametry oceny oraz waga skalująca danego kryterium w ogólnej ocenie 

oferty; 

 obowiązek weryfikacji nowych oferentów przez komisję konkursową;  

5) Konsorcjum świadczeniodawców – jak je zawiązać i czy może być stroną kontraktu z NFZ 

6) zasady zgłaszania podwykonawców oraz dokonywanie zmian w wykazie podwykonawców w 

trakcie realizacji umowy; 

 

 

Przerwa obiadowa 13.15 – 14.00 
 

III. Część – 14.00 – 15.30 (1 h 30 min) 
 

6. Komisja konkursowa i podejmowane przez nią decyzję. Wezwanie do wyjaśnień. Uzupełnienie 

braków formalnych. Odrzucenie oferty. Unieważnienie postępowania. 

 

7. Zaskarżalność czynności Komisji konkursowej.  

 

1) Protest a postępowanie odwoławcze przed Dyrektorem Oddziału NFZ. Odwołanie. 

Postępowanie przed sądem administracyjnym. Skarga do sądu administracyjnego. 

2) Skuteczność środków odwoławczych. Orzecznictwo NSA w zakresie spraw prowadzonych w 

związku z postępowaniem odwoławczym od decyzji Prezesa NFZ. 

 

8. Zawarcie umowy z NFZ. Ogólne warunki umów. Zmiany umowy.  

 

9. Postępowanie kontraktowe w świetle ustawy o ochronie konkurencji i konsumentów   - skutki 
decyzji UOKIK 

 
10. Podsumowanie - dyskusja.  

 
 

radca prawny Anna Żelasko 
 


